
 
 

GESTIONNAIRE DE CONTRATS COMMERCIAUX (H/F) 
 
Intéressé par le secteur de l’industrie, vous souhaitez mettre en œuvre vos compétences au service d’une 

société internationale de passionnés ? 
Rejoignez-nous ! 

 

La société I.B.S. Ion Beam Services est une société internationale de haute technologie à taille humaine. 

 

I.B.S. ion Beam Services est une société de haute technologie internationale, implantée près d'Aix-en-Pro-
vence (zone industrielle de Peynier-Rousset), aux États-Unis, en Écosse et à Singapour.   

 

I.B.S. Ion Beam Services a développé une expertise très spécifique dans la conception d'équipements et de 
composants électroniques permettant de mettre les nano-technologies au service de l'industrie du semi-con-
ducteur. La mise en œuvre de son expertise se fait sur les industries du futur, et est en très fort développe-
ment sur les secteurs des énergies renouvelables et de la transition énergétique. 

 
La société réalise un chiffre d'affaires de 15M€ et a un effectif de 80 collaborateurs. 

 
Pour accompagner ce développement, nous recherchons aujourd’hui un(e) gestionnaire de nos contrats 
commerciaux. 
 
MISSIONS : 
 

• La préparation, le contrôle et la gestion des évolutions des conditions commerciales contractuelles ; 

• La préparation des nouveaux contrats commerciaux, après une vérification préalable de tous les 
éléments déterminants et la coordination des acteurs internes et externes concernés ; 

• Le contrôle et la validation préalable de tous les contrats commerciaux avant signature ; 

• Le contrôle des autorisations d’export, des factures d’expédition et des documents préalables au 
lancement des expéditions ; 

• L’enregistrement et la mise à jour des contrats dans nos systèmes ; 

• Le suivi du recouvrement des créances, de la relance client jusqu’à l’encaissement. 

 
PROFIL : 
 

• Titulaire d’un diplôme de niveau Bac+3 ou Bac+5,  

• Vous justifiez d’une expérience significative en Administration des Ventes France/Export  

• Solides connaissances en droit commercial. 

• Bon relationnel, autonome, rigoureux, organisé, proactif et force de proposition. 

• Pratique courante de l’anglais indispensable. 
 
  

 
 

 


